Основные плюсы:
· Статья 27. Право риэлтерской организации получать информацию о существующих в момент выдачи информации правах и ограничениях, необходимую для проведения сделок.
· Глава 3. Палата риэлтеров, при надлежащей работе, хороший инструмент для взаимодействия риэлтерского сообщества с министерством, сми, гос.органами, потребителями и т.д.. (Но при условии что в правление Палаты риэлтеров войдут представители как столичных агентств, так и региональных, как крупных агентств, так и малых.)
· Статья 19. Риэлтером может быть лицо имеющее любое высшее образование.
Основные минусы:
· Статья 33. Переаттестация до истечения срока действующей аттестации. Это представить очень сложно, будет создаваться коллапс на аттестации, т.к. количество претендентов на аттестацию из бывших агентов и настоящих риэлтеров будет зашкаливать. Навряд ли министерство будет проводить аттестацию каждый день.
Предложение. Исключить ст. 33. 
Статья 16 и 19 п.1. (Отсутствие агентов) 
Если следующие составляющие риэлтерских услуг оказывать только риэлтерам, а именно:
1. размещение (распространение) рекламы объекта недвижимого имущества на условиях, предусмотренных договором оказания риэлтерских услуг;
2. подбор объектов недвижимого имущества, удовлетворяющих критериям, установленным потребителями;
3. организация переговоров с третьими лицами с учетом условий, предусмотренных договорами оказания риэлтерских услуг;
то минимум в 5 раз меньше будет работников, официально оказывающих данные услуги. Т.е. очень велика вероятность перехода в серый рынок этой составляющей (пример rea.by) и существенное уменьшение официально оказываемых услуг, (а значит и налогов), т.к. это первый этап работы агентства, без которого нет остальных составляющих услуги.
Предложение. Убрать вышеуказанные составляющие услуги из компетенции только риэлтеров. Разрешить эту работу выполнять агентам (либо помощникам риэлтера). Остальные составляющие услуги оставить только риэлтерам!
· Статья 32. П.4. Договор с продавцом должен содержать условие оплаты риэлтерских услуг только в процентном отношении. 
Если в агентство обратится продавец, который самостоятельно нашёл покупателя за помощью в проведении сделки, то агентство не сможет ему помочь, т.к. имеет право заключать договор только на весь перечень услуг по продаже.
 Предложение. Добавить возможность заключение договора с продавцом на отдельные составляющие риэлтерской услуги. А именно:
[bookmark: _GoBack]      1. организация и проведение согласования условий предстоящей сделки;
2. помощь в подготовке (оформлении) документов связанных с совершением сделки,
